EN EL G-3 COMO ESTA COLOMBIA
FRENTE A MEXICO?

Por: VICTOR QUESADA IBARGUEN*

Ante la firma del acuer-
do comercial entre Colom-
bia, México y Venezuela,
conocido como el G-3, para
llegar a una zona de libre
-comercio de los tres paises
‘en diez afios, se han crea-
do serias. expectativas
entre los gremios econdmi-
cos y sectores académicos,
respecto a~1as ‘consecuen-
cias que pudieran derivar-
se para nuestra economia.

A pocos dias de formali-
zarse el acuerdo el Presi-
dente de la ANDI, en car-
ta dirigida al Presidente

preocupacion por la suerte
de la industria colombia-
na, de firmarse el compro-
miso trilateral en la for-
ma en que estaba concebi-
do.

La respuesta del-Presi-
dente, a través de su minis-
| fro 'de comercio exterior
Juan Manuel Santos, no se
hizo esperar. En ella enfa-
tiza que "tanto la teoria
como la practica han de-
mostrado que los acuerdos
comerciales y el libre co-
mercio generan nuevas
oportunidades y benefi-

Gaviria, manifestd su

p
Los acuerdos

comerciales segin’
Juan Manuel
Santos generan
nuevas
oportunidades y
beneficios para
las partes
involucradas y
los beneficios son
mayores en la
integracion con

paises eficientes.
\. J

10

cios para todas las partes
involucradas, a través de
una mejor asignacién de re-
cursos y que por tantono es
un esquema de ganadores
y perdedores. Los benefi-
cios son auin mayores en
la integraciébn con paises
grandes, o con paises efi-
cientes. Estd por tanto re-
valuada la idea de que s6-
lo existen acuerdos de inte-
graciéon benéficos cuando
se realizan entre paises
con grados similares de de-
sarrollo”.

Con ello se pretende di-
sipar la angustia de los
entendidos, ante el posi-
ble impacto para Colom-

bia por el mayor tamafio
de las economias venezola-
nas y mexicanas.

Afirma ademés el minis-
tro que es 16gico esperar in-
conformidaddealgunossec-
tores pues en este tipo de
negociacién no todos tienen
por qué quedar satisfechos.

Aunque mucha razén pue-
da asistirle al Gobierno en
sus planteamientos y deci-
siones, nos parece que debe
hacerse una reflexion cons-
ciente ante la critica de los
expertos y, sin prepoten-
cias, explorar medidas que
permitan aprovechar al
maximo las ventajas y con-
trarrestar los efectos de
las desventajas implicitas
enel G-3.

LAS VENTAJAS. La nego-
ciacion plantea una asime-
tria en favor de Colombia
como efecto del arancel de
partida de la liberacién y
de la aceleracion de dicha
liberacibn para algunos
productos. Asi, México y
Colombia  generalizaran
la preferencia arancelaria
regional en la determina-
cion del arancel de parti-
da de la desgravacion; és-
to sitiia a México iniciando



con una preferencia del
28% y a Colombia con una
de 12%.

Otro factor de asimetria

a favor de Colombia lo |

constituye la fijacién de un
plazo inferior a los diez
afios para un conjunto de
productos. Lo anterior im-
plica que mientras un 50%
de las exportaciones in-
dustriales de Colombia po-
dran ingrosar a México li-
bres de arancel, solo el 9%
de las exportaciones mexi-
canas penetrarian sin aran-
celes al mercado colombia-
no de manera inmediata al-
canzando un 11% al térmi-
no de cinco anos.

Segun cifras del Banco In-
teramericano de Desarro-
llo, se estima que en 1993
el PIB total del G-3 alcan-
z6 los 380 mil millones de
délares y la poblacion 143
millones de habitantes. El
PIB mexicano constituye el
60% del total del grupo; el
de Colombia sélo el 15.8%.
Esta diferencia del tama-
o de las economias puede
ser favorable porque brin-
da a nuestro pais un merca-
do méds amplio.

En términos generales
podria afirmarse enton-
ces, que para Colombia
existe una ventaja aparen-
teenel G-3.

LAS DESVENTAJAS. La
diferencia en el tamafio
de las economias puede
constituirse en factor de
riesgo si Colombia no lo-
gramantener ventajas com-
petitivas ante un pais cu-
ya economia aumenta en
eficiencia y en la que mu-
chos sectores productivos
tienen costos mas bajos en
virtud de la economia de
escala.

En el acuerdo no se esti-
pula cldusula que diferen-
cie el ritmo de desgrava-
cién entre Colombia y Ve-
nezuela siendo que los dos
paises, frente a México,
presentan grados de desa-
rrollo poco homogéneos.

Los aranceles mexicanos
enlosproductosquemasin-
teresan a Colombia son ac-
tualmente mas altos lo
que hace que a lo largo de
los diez afios, antes de lle-
gar a un arancel comun, los
niveles de proteccion mexi-

canos frente a Colombia y
Venezuela sean mas altos.

De otra parte el ingeso
de México al TLC, pone a
Colombia y a Venezuela
en desventaja ya que pue-
de adquirir materias pri-
mas e insumos de Estados
Unidos o Canada a costos
relativamente menores
gracias a las liberaciones
p actadas en este tratado.
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